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ADRESREGEL 1 
ADRESREGEL 2 
TELEFOONNUMMER 
E-MAILADRES 
WEBSITE 

KVK NUMMER 
BTW NUMMER 
IBAN NUMMER 

 

NAAM BEDRIJF 
T.a.v.  
ADRESREGEL 1 
ADRESREGEL 2 

 

DATUM 

 
REFERENTIENUMMER 

 
ONDERWERP 

 

AANHEF, 

 
Nogmaals hartelijk dank voor …. 

Ik kan me goed voorststellen dat je naar aanleiding van deze offerte vragen of 
opmerkingen hebt en die beantwoord ik graag. 

Ik bel je na verzending voor de toelichting. 

Met vriendelijke groet, 
 
 
Daan Schmidt  
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De behoefte van NAAM BEDRIJF aan ONDERWERP 
 
Beschrijf hier het probleem van je klant en hoe jij dit oplost. Hoe kom je duidelijk aan het 
probleem? Door de klant te interviewen. 
 
Gebruik indien mogelijk afbeeldingen die extra autoriteit geven aan je verhaal. 
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Hoe wij kunnen helpen 
 
Bevestig hier nogmaals wat wel jouw specialiteit is. En wat dat oplevert.  
 
Bijvoorbeeld (het is NIET de bedoeling dat je deze teksten letterlijk kopieert, maar zijn 
slechts bedoeld ter verduidelijking en inspiratie):  
 
Zoals hierboven gezegd, is leadgeneratie, ook met webinars, wel onze specialiteit. 
Leadgeneratie die ervoor zorgt dat je de juiste doelgroepen bereikt en die zorgt voor de 
omzet en de groei van BEDRIJFSNAAM.  
 
Wij begrijpen hoe lastig het is voor bedrijven om leadgeneratie volledig zelfstandig op te 
zetten, uit te bouwen en op te schalen. Er zijn aardig wat specialisten nodig om de klus te 
klaren. Maar met de juiste hulp en het juiste team zal je versteld staan wat een verschil de 
juiste leadgeneratie strategie kan maken in de groei van je onderneming. 
 
Stel je voor dat je leadgeneratie goed is geregeld en je elke dag geniet van de leads die 
binnenkomen. Misschien vraag je je af of dat echt mogelijk is? Ja, dat is mogelijk. En een 
goed leadgeneratiesysteem dat gebouwd en beheerd wordt door een team van specialisten 
voegt zo enorm veel waarde toe aan je business en maakt je hele team trots. En dat verdien 
je. 
 
Dit is wat wij denken dat perfect zal zijn voor jullie leadgeneratie: 
 
 

1. Stap 1 

Beschrijf stap 1.  
 

2. Stap 2 

Beschrijf stap 2. 
 

3. Stap 3 

Beschrijf stap 3. 
 
 
 
Gebruik indien mogelijk afbeeldingen die extra autoriteit geven aan je verhaal. 
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Het plan 
 
Leg uit wat je plan is. 
 
Bijvoorbeeld (het is NIET de bedoeling dat je deze teksten letterlijk kopieert, maar zijn 
slechts bedoeld ter verduidelijking en inspiratie):  
 
Wij begrijpen dat dit veel werk is. Maar maak je geen zorgen. Wij hebben alles al uitgedacht 
en ruime ervaring in het implementeren en opzetten van deze leadgeneratiefunnel. Het 
eerste dat we van jullie willen weten is wanneer je zou willen starten. Dit is hoe het proces 
eruitziet wanneer je de offerte hebt getekend.  
 

1. Stap 1 

Beschrijf stap 1.  
 

2. Stap 2 

Beschrijf stap 2. 
 

3. Stap 3 

Beschrijf stap 3. 
 
 
Gebruik indien mogelijk afbeeldingen die extra autoriteit geven aan je verhaal. 
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De investering 
 
 
Let op. Dit zijn nog niet de prijzen. Hier gaat het om wat er gedaan moet worden en wat het 
oplevert.  
 
Bijvoorbeeld (het is NIET de bedoeling dat je deze teksten letterlijk kopieert, maar zijn 
slechts bedoeld ter verduidelijking en inspiratie):  
 
Het implementeren van ons volledige leadgeneratiesysteem voegt enorm veel waarde toe 
aan je bedrijf. De kennis die wij delen met jullie team en de samenwerking zijn het fundament 
voor het succes.  
 
Deze investering in je business zal een return geven op je team en op je marketing en sales. 
Het zal ervoor zorgen dat je vol trots kunt zijn over dat wat je hebt neergezet en nu eindelijk 
met de wereld kunt delen. 
 
 
 
Gebruik indien mogelijk afbeeldingen die extra autoriteit geven aan je verhaal. 
 
 
 
Implementatie (eenmalig) 
 
Opstartfase 
 
Wat we gaan doen: 
Omschrijf wat je gaat doen. 
 
Wat het oplevert: 
Omschrijf wat het oplevert. 
 
 
Webinarvoorbereiding 
 
Wat we gaan doen: 
Omschrijf wat je gaat doen. 
 
Wat het oplevert: 
Omschrijf wat het oplevert. 
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Funnelvoorbereiding webinar 
 
Wat we gaan doen: 
Omschrijf wat je gaat doen. 
 
Wat het oplevert: 
Omschrijf wat het oplevert. 
 
 
Marketing automation 
 
Wat we gaan doen: 
Omschrijf wat je gaat doen. 
 
Wat het oplevert: 
Omschrijf wat het oplevert. 
 
 
Advertising 
 
Wat we gaan doen: 
Omschrijf wat je gaat doen. 
 
Wat het oplevert: 
Omschrijf wat het oplevert. 
 
 
Rapportage analyse en optimalisatie 
 
Wat we gaan doen: 
Omschrijf wat je gaat doen. 
 
Wat het oplevert: 
Omschrijf wat het oplevert. 
 
 
Testen volledige funnel 
 
Wat we gaan doen: 
Omschrijf wat je gaat doen. 
 
Wat het oplevert: 
Omschrijf wat het oplevert. 
 
 
Livegang 
 
Wat we gaan doen: 
Omschrijf wat je gaat doen. 
 
Wat het oplevert: 
Omschrijf wat het oplevert. 
 
 



LOGO 
 

Deze offerte is opgesteld voor NAAM BEDRIJF 
 
 

Leadgeneratiefunnel optimalisatie (Maandelijks) 
 
Strategie, beheer en optimalisatie 
 
Wat we gaan doen: 
Omschrijf wat je gaat doen. 
 
Wat het oplevert: 
Omschrijf wat het oplevert. 
 
 
Implementatie (eenmalig)    

Opstartfase 
Webinarvoorbereiding 
Funnelvoorbereiding webinar 
Marketing automation 
Advertising 
Rapportage analyse en optimalisatie 
Testen volledige funnel 
Livegang 
Projectmanagement 

 
€          0,00 
€          0,00 
€          0,00 
€          0,00 
€          0,00 
€          0,00 
€          0,00 
€          0,00 
€          0,00 

Totaal eenmalig €          0,00 
 
 
 
Strategie, beheer en optimalisatie (maandelijks)   
 
Zoals hierboven beschreven  
  
Totaal maandelijks  €         0,00 

 

 

Condities (voorbeeld)	

ü Alle prijzen zijn exclusief 21% btw, advertentiekosten en benodigde software tools. En 
gebaseerd op 1 Social mediakanaal. Het toevoegen van een tweede of derde kanaal kan 
uiteraard. Dit kunnen we bespreken en wordt ook duidelijk in de onderzoeksfase.  

ü Facturatie van de éénmalige investering bij opdracht. 
ü Betalingstermijn 14 dagen. 
ü Aanvang online marketingabonnement vanaf livegang voor een periode van 3 maanden. 

In de derde maand volgt een evaluatie en kunnen we in overleg de afspraken aangepast 
worden of de overeenkomst verlengd worden.  

ü Beide partijen verplichten zich om de verkregen informatie over de andere partij 
vertrouwelijk te behandelen. De informatie dient op geen enkele manier aan derden te 
worden verschaft, tenzij hiervoor door één der partijen nadrukkelijk en schriftelijk 
toestemming is verleend.  

ü Partijen mogen in hun communicatie uitingen (zoals de website, nieuwsbrief en sociale 
media) vermelden dat zij een samenwerkingsovereenkomst hebben. 

ü Op deze overeenkomst en de uitvoering ervan is het Nederlandse recht van toepassing. 
ü Op al onze werkzaamheden die wij voor BEDRIJFSNAAM uitvoeren, zijn onze Algemene 

Voorwaarden van toepassing. Een exemplaar van deze Algemene Voorwaarden (één 
pagina) ontvang je tegelijk met deze offerte. Met je akkoord en het tekenen van onze 
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offerte/opdrachtbevestiging stem je in met onze Algemene Voorwaarden, die daarmee 
een integraal onderdeel van de tussen ons gemaakte afspraken vormt.  

 
 
Hoe wij anderen hebben geholpen 
 
We weten dat je een gevoel wilt krijgen bij wat je kunt verwachten. Bekijk onderstaande 
video’s en ontdek wat anderen over ons zeggen. We hebben er een paar uitgekozen die 
lijken op wat we voor jullie willen doen. 
 
 
Video 1 (of een casestudie) 
 
Video 2 (of een casestudie) 
 
Video 3 (of een casestudie) 
 
 
Laten we het officieel maken 
 
Bijvoorbeeld (het is NIET de bedoeling dat je deze teksten letterlijk kopieert, maar zijn 
slechts bedoeld ter verduidelijking en inspiratie):  
 
We kunnen niet wachten om jullie leadgeneratiesysteem te ontwikkelen. Dit is wat er nodig is 
voor jullie om te kunnen starten. 
 

1. Teken digitaal deze offerte en e-mail deze naar ons. 
2. Vervolgens plannen we in overleg en starten we met het vooronderzoek. 
3. Daarna maken we de laatste keuzes en kunnen we gaan implementeren!  

 

 
Opdrachtbevestiging 
 
Organisatie:  
 
Naam:  
 
Datum: 
 
 
Handtekening: 
 
 


