
 
HET FUNDAMENT 
 Actie Deadline 
1 Maak je profiel aan op www.verhelderjeboodschap.nl  
2 Verwerk je StoryBrand badge in al je marketingmateriaal  
3 Bepaal je niche  
4 Bepaal welke structuur je gebruikt in je bedrijf  
5 Bepaal je aanbod met bijbehorende prijzen (raadpleeg het 

werkboek welke je bij de certificering hebt ontvangen voor 
suggesties) 

 

6 Bepaal je proces om nieuwe business te verwerken  
7 Maak een template e-mail om nieuwe leads te beantwoorden  
8 Maak een script voor verkoopgesprekken  
9 Bepaal je proces voordat de eerste meeting met een prospect 

plaats vindt 
 

 
CONTENT 
 Actie Deadline 
10 Gebruik je BrandScript Script voor je marketing advies  
11 Maak een template om te gebruiken voor het opstellen van 

offertes 
 

12 Verfijn je website volgens het StoryBrand framwork  
13 Maak een leadgenerator en bied deze aan op je website  
14 Creëer een geautomatiseerde emailreeks die je klant naar een 

product/dienst leidt 
 

15 Schrijf een effectieve salesletter om de deal te sluiten  
16 Verzamel 3 testimonials, verwerk deze op je website en op je 

profiel op verhelderjeboodschap.nl 
 

 
SALESSTRATEGIE 
 Actie Deadline 
17 Bepaal je sales doel en bepaal wat je moet doen om dit te 

bereiken 
 

18 Plan de taken in om dit doel te bereiken  
19 Voer 10 telefoongesprekken om een gratis marketing analyse 

uit te voeren 
 

20 Stuur een transitionele CTA naar 10 klanten waar je eerder 
mee hebt gewerkt 

 

21 Bel 10 klanten en bied ze een gratis coaching aan  
22 Voer een advertentiecampagne waar je de leadgenerator PDf 

aanbiedt. 
 

23 Neem contact op met netwerkorganisaties, KvK of anderen om 
een Keynote te geven 

 

24 Geef de StoryBrand Keynote  


