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~ Pakkende titel ~

1e deel:

· Paragraaf 1: Wat is het probleem van je klant?

· Paragraaf 2: Wat is een empatisch statement die je kunt maken over dat probleem en de ‘pijn’ bij je klant? En wat hebben jullie bereikt op dit gebied wat een lading van vertrouwen wekt zodat ze jullie gaan vertrouwen het probleem op te lossen.

2e deel

· Paragraaf 1: Maak het probleem groter. Praat (misschien) over de emotionele frustratie die het probleem met zich meebrengt.

· Paragraaf 2: Geef de oplossing van het probleem. 3 tips, een paradigma shift, of iets wat het conflict van de klant oplost.

3e deel

Zet uiteen in een stap voor stap plan, of in een lijst van tips uit wat de oplossing is. Geef 5 tips, expert advies, of werksheet, waardoor je klant het probleem kan oplossen.

· Stap/tip 1
· Stap/tip 2
· Stap/tip 3

4e deel

Wat gebeurt er als de bovenstaande stappen (niet) gevolgd worden? 

· Paragraaf 1: zet hier de negatieve gevolgen neer als het advies niet opgevolgd wordt, en vervolgens zet je neer wat er gebeurt als ze wel worden opgevolgd, welk goed resultaat ze gaan bereiken.

· Paragraaf 2: CTA. Wat moeten ze doen om dit te bereiken? Telefoonnummer, website link, mailadres. Etc. 



Algemene regels Lead Generating PDF: 
· Binnen 20 minuten te lezen 
· Positioneert jezelf als de gids 
· Lost een probleem voor je klant op (zodat ze je gaan vertrouwen). 
· Zorgt ervoor dat een prospect of klant jou gaat zien als autoriteit in je werkveld 
· Zorgt ervoor dat een prospect of klant nog meer geïnteresseerd in je is. 
· Zorgt voor wederkerigheid 
· Bouwt vertrouwen in wat jij hebt te bieden 
· Roept een lezer op tot het maken van een kleine actie 
· Geeft de lezer een visie van succes 
· Leidt een lezer naar een sales camagne, een nurture campagne, een uiteindelijk een sale. 
· Heeft een goede titel 
Niet doen 
· Teveel problemen tegelijk behandelen. Focus je op 1 probleem.
· Teveel tekst gebruiken. Maak je PDF scanbaar met behulp van visuele aspecten en bulletpoints.
· Ontwijk vaag taalgebruik. Wees direct en concreet met je tekst.
· Een warrige titel gebruiken. Zorg voor een titel die echt goed landt bij de lezer.
· Jezelf teveel aanprijzen. Dit gaat om de lezer, niet om jou. De waarde van de inhoud zorgt voor je visite kaartje, niet de tekst die je over jezelf schrijft. Jij bent de gids. Als men het interessant vindt wat jij schrijft/geeft komen ze naar jou toe, lezen ze je sales mails, en blijven ze je volgen. Schrijf je over jezelf, dan haal je de focus weg van het oplossen van het probleem en zal de klant afhaken. 




